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経営改善支援取組先数と債務者区分ランクアップ実績 

 

 

 

   令和 2 年度 

経営改善支援取組先数と債務者区分ランクアップ実績 
  

（単位：先数、％） 

 

 

期初 

債務者数 

うち 

経営改善 

支援取組み 

先数 

 

     経営改善支援

取組み率 

ランクアップ

率 

再生計画 

策定率 
αのうち期末に 
債務者区分が 
ランクアップした

先数 

αのうち期末に
債務者区分が 
変化しなかった

先数 

αのうち再生計画
を策定している 
全ての先数 

Ａ α β γ δ α/Ａ β/α δ/α 

正常先 10,326  0  
 

0 0  0.00% 
 

100.00% 

要注意先以下 1,391  19  0  15 19 1.37% 0.00% 100.00% 

合  計 11,717 19  0  15 19 0.16% 0.00% 100.00% 

 
  注）・期初債務者数及び債務者区分の基準日は令和 2年 4月当初時点です。 

 ・債務者数、経営改善支援取組み先は、取引先企業（個人事業主を含む）であり、個人ローン、住宅ローンのみの先を含めていません。 
・βには、当期末の債務者区分が期初よりランクアップした先数を記載しています。なお、経営改善支援取組み先で期中に完済した債務者はαに含めるもののβに含めていません。 
・期中に新たに取引を開始した取引先については本表に含めていません。 
 

 

１．ライフサイクルに応じた取引先企業の支援強化 

当金庫は、中小企業経営力強化支援法の認定支援機関として、事業者の皆さまが各ライフステージに応じて抱えておられる経営課題にき

め細かく対応できる態勢の整備に取組んでいます。経営支援が必要な場合には営業店と本部が一体となり、外部の専門家（コンサルタント

等）や外部機関（中小企業再生支援協議会等）と連携しながら、皆さまと共に経営課題の解決に取組んでまいります。 

 

令和 2年度 地域密着型金融の取組み状況について 

営業店担当者と本部担当者が一体となってお取引先の経営改善計画書や資金繰りアドバイス等経営改善指導に取り組みました。 
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担保・保証に過度に依存しない融資等への取り組み 

 

 

 

 

 

 

令和 2年度 無担保による主な事業性融資の取組実績（商品別） 

（単位：件、百万円） 

  
令和 2 年度 計 

件数 金額 

スーパーアシスト 71 634 

チャレンジ１０００ 4 33 

農業者支援ローン 2 5 

その他プロパー無担保融資 72 3,131 

合計 149 3,803 

 

 

 

 

 

 

２．事業価値を見極める融資手法をはじめ中小企業に適した資金供給手法の徹底 

担保に必要以上に依存することなく、事業者に対し円滑に資金を供給するよう、決算書に表れない技術力や販売力、経営者の資

質等の経営実態をきめ細かく目利き検証し、「事業性評価に基づく融資」に積極的に取り組んでいます。。 
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■セミナーや講演会の開催 

さまざまな分野の専門家を講師に招き各種経営セミナー（人材育成、知的

資産経営、海外展開など）の開催や補助金活用支援、著名人を招いての時局

講演会などを開催し、多くの事業者の皆さまにご参加いただいております。 

 

■ビジネスマッチング（仕入先・販路開拓支援） 

全国の信用金庫と連携し、当金庫のお客さまのビジネス展示や商談会への

参加を応援しています。 

事業を営むお客さまの「売りたい」「買いたい」「組みたい」等のニーズに

対し、当金庫の営業店や全国の信用金庫ネットワークをフルに活用し、課題

解決に取り組むツール「ビジネスマッチング掲示板」を運営し、さまざまな

経営課題の解決のお手伝いをしています。 

 

■地域の活性化支援 

県内小学校での出張授業「きのくにマネースクール」やきのくにソフトテ

ニス部による出張指導教室など、その他各地域のイベント参加など、地域の

活性化を応援します。 

 

３．地域の情報集積を活用した持続可能な地域経済への貢献 

ビジネスマッチングや相談会、経営セミナーなど事業者の方々を応援するための様々なサービスに取り組んでいます。これから

も各種情報のご提供に努めてまいりますので、ぜひ皆さまの経営にお役立てください。 

“よい仕事おこしフェア”に参加 

経営者相談会の開催 
 

ソフトテニス部による出張指導教室を開催 
 


