
半期開示

旭川信用金庫の現況
A S K  B A N K  R E P O R T

【2022年４月１日　2022年9月30日】

預金の状況 貸出金の状況

自己資本の状況 信用金庫法開示債権（リスク管理債権）および金融再生法開示債権の状況

損益の状況
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地域のみなさまからご支持いただき、個人預金、法人預金
が増加した結果、前年度末比98億円増加しました。

（注）譲渡性預金を含んでおります。　
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お客さまの事業内容を理解し、有効な解決策を検討しながら、
円滑な資金供給とその後のサポートに努めるために、伴走支
援型融資を推進しています。
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前年度末比で、自己資本比率は0.92ポイント低下しまし
たが、自己資本の額は13億円増加しました。
国内基準４％を上回り、健全な経営水準を維持しています。

不良債権比率

不良債権残高

お客さまへの経営改善支援等に積極的に取り組み、貸出資
産の健全化に努めております。
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2022年度 上半期の業績 令和5年10月 インボイス制度が始まります！

●インボイスを発行するためには、インボイス発行事業者の登録申請が必要です。登録は課税事業者が受
けることができます。
●免税事業者の方も、ご自身の事業実態に合わせて、インボイス発行事業者の登録を受けるかをご検討く
ださい。
●登録を受けるかどうかは事業者の方の任意です。登録にあたっては、取引先との調整やシステムの整備が
必要となることもあるため、お早目のご準備をおすすめします。
●登録を受けると「国税庁適格請求書発行事業者公表サイト」で登録番号や氏名又は名称等の情報が公表
されます。

e-Taxで登録申請手続を行っていただくと、書面で申請された場合に比べて早期に登録通知を受けることができます！

e-Taxで申請した場合、電子データで登録通知を受け取れます！電子データで受け取れば紛失のリスクがありません！

売手が買手に対して、正確な適用税率や消費税額等を伝えるものです。
具体的には、現行の「区分記載請求書」に「登録番号」、「適用税率」及び「税率ごとに区分した消費税額等」の記載が
追加されたものをいいます。

制度の概要の他に説明会の開催情報や申請手続などを掲載しております。
「国税庁適格請求書発行事業者公表サイト」へのリンクもご案内しております。

個人事業者の方はスマートフォンからでもe-Taxで申請できます。e-Taxのご利用には事前にマイナンバーカードの取得が必要です。

インボイス発行事業者となるためには、
原則、令和５年３月31日までに登録申請が必要です！

「インボイス」とは

インボイス制度特設サイト

チャットボットにご質問を入力いただくと、AIを活用して24時間自動でお答えします。
上記の「インボイス制度特設サイト」からも、ご利用いただけます。

軽減・インボイスコールセンターでは、一般的なご質問にお答えします

お近くのお取引のある当金庫本支店にお問い合わせください。

フリーダイヤル 0120 - 205 - 553 （無料） 9:00～17:00 (土日祝除く)
※ 個別相談は、所轄の税務署への事前予約をお願いします。

出展：国税庁ホームページ／インボイス制度の概要－制度の案内用リーフレット（令和４年８月）

制度についての一般的なご質問は

売手であるインボイス発行事業者は、買手である取引相手（課税事業者）から求められたときは、インボイスを交付
しなければなりません（また、交付したインボイスの写しを保存しておく必要があります）。
買手は仕入税額控除の適用を受けるために、原則として、取引相手（売手）であるインボイス発行事業者から交付
を受けたインボイスの保存等が必要となります。

「インボイス制度」とは

消費税 事業者の方へ

登録申請手続き、e-Taxをご利用ください！

免税事業者の方
向けのコンテンツ
も掲載中!

インボイス制度
特設サイト

チャットボット
はこちらから

インボイス制度の
疑問にお答えします！

インボイス制度の概要 令和５年10月１日～

売上税額
10,000円
（10％）

売手

買手の求めに応じインボイスを交付
※事前にインボイス発行事業者の登録手続が必要

インボイスを保存して
仕入税額控除を適用

仕入税額
10,000円
（10％）

インボイスにより、売手と買手の
税率と税額の認識を一致させる

買手

制度開始時に

インボイス



1 .  リレバン戦略
基本方針 1
課題解決型営業
の追求

基本方針 3
組織づくりの追求

基本方針 2
人づくりの追求

リレーションシップの追求による持続
可能なビジネスモデルの確立

2 .  DX戦略
デジタル化推進による新たな価値の
創造と業務・働き方改革の実現

3 .  店舗戦略
店舗のあり方再考によるお客さまと
地域・職員・金庫の三方よしの実現

4 .  サステナビリティ戦略
SDGs・脱炭素化への
取組強化による社会課題の解決

経 営 理 念

スローガン

「明日をひらく」

ASKデザイン2022

親しみを込めて「さん付け」で呼び合おう

～ 自らの成長でお客さまや地域の発展を実現する ～

～従来にとらわれないイノベーションによりお客さまと地域の未来を描き実現する～
（計画期間　2022年4月～2025年3月）

お客さまの幸せを実現し、地元を元気にすることで、職員も幸せになり、
当金庫が存在価値を高め、「地域で最も信頼され、なくてはならない金融機関」になる

中期経営計画

共有すべき価値観 お客さま本位 やりがいの実感 当たり前のことを当たり前に徹底して取り組む

重 点 戦 略

めざす姿

-  重点施策  -
① 事 業 性 評 価 に
基づく伴走支援
を強化する

②くらしに 関 わる
課題解決を強化
する

③ 地 域 活 性 化 の
中 心 となり「 つ
なぐ」活 動 を 徹
底する

-  重点施策  -
①「 風 通しの よ い
職 場 」を 構 築し
改革を進める

②コンプライアン
ス態勢を強化し
モラルを高める

③ 活動量と生産性
を追求し適正収
益を確保する

-  重点施策  -
①共感し信頼関係
　を 構 築 で き る
　人財を育てる

②金融プロとして
　の 実 力 と 高 い
　モラルを有する
　人財を育てる

③「 当 事 者 意 識 」
　を持った自ら考
　え挑戦する人財
　を育てる

2022年度 事業運営方針 事業の課題解決

事業者さまに寄り添う主な伴走支援

経営改善・再生支援

資金繰り支援

地中熱利用設備の導入
　2018年に新築した当金庫上富良野支店は、敷地内の地中熱を
利用して建物内の冷暖房を行っています。
　これにより大幅な省エネルギー化とCO2排出削減を可能にし
ています。

●当金庫の店舗内の温度ムラを解消し、温度設定を
抑えることで省エネ効果がある「エコシルフィー」
の設置を進めています。

●[資金繰り支援等]
　当金庫では本部の専担者がお取引の本支店担当者と協働し、
「より深く」事業者さまの資金繰り支援や経営改善・再生支援を
実施しています。また、2022年度はコロナ禍の影響がある事業
者さまの資金繰りを支援するため「旭川しんきんコロナ克服サ
ポート資金（しろくまサポート）」をお取り扱い中です。

●[旭川しんきん開業応援団]
　当金庫では専門スタッフが対応する「創業サポートデスク」を設置しており、お客さまの創業への「思い」をカタチにする段
階から資金調達まで、「旭川しんきん開業応援団」を構成する各支援機関と連携し、幅広いサポートを行っています。また、創
業間もない他の範となる事業者さまを対象とした「旭川しんきん創業アワード」（12月に予定）も開催しています。

　しあわせ応援プラザ西は、利用するみなさまのしあわせや夢の実現を応援するため、日常生活に気軽な相談窓口を提供する
ことを目的とした個人のお客さま専用の店舗です。預金・各種サービスのお取引はもちろん、「ふやす・のこす」「そなえる」「かり
る」の相談やくらしに関するあらゆる相談にお応えしています。また、日曜日（事前予約制）も「日曜相談プラザ西」として、住宅
ローン・愛車ローンなどの各種ローン・資産形成やライフプランなどの相談にお応えしています。（日曜日は一般の窓口業務を
ご利用になれません。）

●[販路拡大支援]
　北海道産の商品を道内外のバイヤーとつなぐ商談会や
2022年度は香港・シンガポール等の海外バイヤーとの商談
会など、各種商談会や展示会情報のご提供や出展をお申し
込みのお客さまに出展前後のフォローを行っています。

　時代の変化とともにみなさまのライフスタイルは多様化しています。
　当金庫では、個人のお客さまのそれぞれのライフステージに適した課題解決に取り組んでいま
す。お客さまのライフイベントに関する情報提供、取扱商品の紹介や家族構成からライフプランに
関する相談等も行っています。

●当金庫は2020年10月に『ＳＤＧｓ宣言』を表明し、以降「事業」「くらし」「地
域」への課題解決への取り組みを通して、ＳＤＧｓ達成への貢献をめざして
います。
●『旭川しんきんＳＤＧｓサポートローン』
　地元の中小企業者の方々へのＳＤＧｓの普及・啓発を目的として取り扱いを
しています。

環境に配慮した取り組み

くらしの課題解決

個人のお客さまのさまざまなご相談にお応えしています

しあわせ応援プラザ西

資産形成 各種ローン 年　金

相　続 ライフプラン 専門家のご紹介

旭川市1条通2丁目　旭川信用金庫 西支店 内

西 支 店・ローンプラザ・日曜相談プラザ西

地域の課題解決

結婚相談所「Ａ・ＹＥＬＬ（アエール）」
　当金庫では、結婚を望む方々に「お相手の紹介から交際
までの支援」を通じて良きパートナーとの出逢い・結婚への
サポートを行っています。2022年9月末現在での累計会員
数578名、在籍会員数325名、結婚組数29組となりました。

営業エリアの市町村との包括連携協定
　当金庫の営業エリアの全市町村（２市11町１村）と包括連携協定を締結し、まちづくりや地域の活性化をサポートしてい
ます。また毎年、広域的な地域の課題について、市町村の代表者にお集まりいただき意見交換を行っています。

　有料職業紹介事業所「トライアルワークセンター」は、2022年11月１日から、旭川市１条通８丁目「フィール旭川２階」（緑橋
通側）に移転し営業しています。

　当金庫では、有料職業紹介事業所「トライアルワークセ
ンター」を通じて、就労による地域定着と企業の人材確保
に取り組んでいます。2022年9月末までの求職紹介者数
累計167名、職場体験受入数累計113名、就職者数累計
50名となりました。

有料職業紹介事業「トライアルワークセンター」

駅マルシェ、３年ぶりに開催！
　旭川市が開催する「食べマルシェ」と同時開催した「駅マルシェ」は、ＪＲ旭川駅に全部で71店のご出店をいただき、2022年９月
17日から19日までの３日間、大勢のご来場のみなさまで賑わいました。道北地域における当金庫を含む７信用金庫・ＪＲ北海道
旭川支社と自治体の広域的な連携で、地域の魅力をアピールしました。

まちなか賑わいＳＴＲＥＥＴ
　地域の若者と企業等の協働による旭川市内中心部の賑わい
の創出を通して、若者の郷土愛の醸成、中心部での起業機会
の拡大や企業活動の促進を実現することを目的として、当金
庫も参加する「あさひかわ未来会議」が主催し、2019年から取
り組んでいます。本事業は高校生、大学生を中心に運営してお
り、今年度は６月２回、７月と８月に各１回、計４回の事業を実施
し、各回多くのご来場をいただきました。

税金相談は『日曜相談プラザ西』で
行っています。

相続税・贈与税に関する『日曜税金相談』を
毎月第１日曜日に予約制で行っています。

（１月はお問い合わせください）

〈旭川しんきん開業応援団〉 〈サポート体制〉

創業者

あさひかわ
商工会

北海道
税理士会
旭川支部

（一財）旭川
産業創造
プラザ

旭川商工
会議所

支援機関の
チーム力で
経営サポート!

①ご相談予約
旭川しんきん
専用電話・HP

旭川しんきん
創業サポートデスク

旭川しんきん
開業応援団

旭川しんきん
各本支店

ご相談者
③ご連絡

③ご連絡

連　携

連　携

②ご相談受付

面談・
サポート

面談・サポート

旭川市

中小企業
基盤整備機構
北海道本部

創業支援

販路拡大支援

人材マッチング

事業承継支援

旭川信用金庫では各ＳＮＳを利用し、当金庫の情報やお客さま
の情報等、地元のさまざまな情報を広く発信しています。当金
庫のＳＮＳをフォローして、ぜひご覧ください。
また、当金庫ＳＮＳにて情報発信をご希望の方
は、お近くの当金庫本支店窓口または課題解
決推進部へご相談ください。
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実施しています。また、2022年度はコロナ禍の影響がある事業
者さまの資金繰りを支援するため「旭川しんきんコロナ克服サ
ポート資金（しろくまサポート）」をお取り扱い中です。

●[旭川しんきん開業応援団]
　当金庫では専門スタッフが対応する「創業サポートデスク」を設置しており、お客さまの創業への「思い」をカタチにする段
階から資金調達まで、「旭川しんきん開業応援団」を構成する各支援機関と連携し、幅広いサポートを行っています。また、創
業間もない他の範となる事業者さまを対象とした「旭川しんきん創業アワード」（12月に予定）も開催しています。

　しあわせ応援プラザ西は、利用するみなさまのしあわせや夢の実現を応援するため、日常生活に気軽な相談窓口を提供する
ことを目的とした個人のお客さま専用の店舗です。預金・各種サービスのお取引はもちろん、「ふやす・のこす」「そなえる」「かり
る」の相談やくらしに関するあらゆる相談にお応えしています。また、日曜日（事前予約制）も「日曜相談プラザ西」として、住宅
ローン・愛車ローンなどの各種ローン・資産形成やライフプランなどの相談にお応えしています。（日曜日は一般の窓口業務を
ご利用になれません。）

●[販路拡大支援]
　北海道産の商品を道内外のバイヤーとつなぐ商談会や
2022年度は香港・シンガポール等の海外バイヤーとの商談
会など、各種商談会や展示会情報のご提供や出展をお申し
込みのお客さまに出展前後のフォローを行っています。

　時代の変化とともにみなさまのライフスタイルは多様化しています。
　当金庫では、個人のお客さまのそれぞれのライフステージに適した課題解決に取り組んでいま
す。お客さまのライフイベントに関する情報提供、取扱商品の紹介や家族構成からライフプランに
関する相談等も行っています。

●当金庫は2020年10月に『ＳＤＧｓ宣言』を表明し、以降「事業」「くらし」「地
域」への課題解決への取り組みを通して、ＳＤＧｓ達成への貢献をめざして
います。
●『旭川しんきんＳＤＧｓサポートローン』
　地元の中小企業者の方々へのＳＤＧｓの普及・啓発を目的として取り扱いを
しています。

環境に配慮した取り組み

くらしの課題解決

個人のお客さまのさまざまなご相談にお応えしています

しあわせ応援プラザ西

資産形成 各種ローン 年　金

相　続 ライフプラン 専門家のご紹介

旭川市1条通2丁目　旭川信用金庫 西支店 内

西 支 店・ローンプラザ・日曜相談プラザ西

地域の課題解決

結婚相談所「Ａ・ＹＥＬＬ（アエール）」
　当金庫では、結婚を望む方々に「お相手の紹介から交際
までの支援」を通じて良きパートナーとの出逢い・結婚への
サポートを行っています。2022年9月末現在での累計会員
数578名、在籍会員数325名、結婚組数29組となりました。

営業エリアの市町村との包括連携協定
　当金庫の営業エリアの全市町村（２市11町１村）と包括連携協定を締結し、まちづくりや地域の活性化をサポートしてい
ます。また毎年、広域的な地域の課題について、市町村の代表者にお集まりいただき意見交換を行っています。

　有料職業紹介事業所「トライアルワークセンター」は、2022年11月１日から、旭川市１条通８丁目「フィール旭川２階」（緑橋
通側）に移転し営業しています。

　当金庫では、有料職業紹介事業所「トライアルワークセ
ンター」を通じて、就労による地域定着と企業の人材確保
に取り組んでいます。2022年9月末までの求職紹介者数
累計167名、職場体験受入数累計113名、就職者数累計
50名となりました。

有料職業紹介事業「トライアルワークセンター」

駅マルシェ、３年ぶりに開催！
　旭川市が開催する「食べマルシェ」と同時開催した「駅マルシェ」は、ＪＲ旭川駅に全部で71店のご出店をいただき、2022年９月
17日から19日までの３日間、大勢のご来場のみなさまで賑わいました。道北地域における当金庫を含む７信用金庫・ＪＲ北海道
旭川支社と自治体の広域的な連携で、地域の魅力をアピールしました。

まちなか賑わいＳＴＲＥＥＴ
　地域の若者と企業等の協働による旭川市内中心部の賑わい
の創出を通して、若者の郷土愛の醸成、中心部での起業機会
の拡大や企業活動の促進を実現することを目的として、当金
庫も参加する「あさひかわ未来会議」が主催し、2019年から取
り組んでいます。本事業は高校生、大学生を中心に運営してお
り、今年度は６月２回、７月と８月に各１回、計４回の事業を実施
し、各回多くのご来場をいただきました。

税金相談は『日曜相談プラザ西』で
行っています。

相続税・贈与税に関する『日曜税金相談』を
毎月第１日曜日に予約制で行っています。

（１月はお問い合わせください）
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旭川信用金庫では各ＳＮＳを利用し、当金庫の情報やお客さま
の情報等、地元のさまざまな情報を広く発信しています。当金
庫のＳＮＳをフォローして、ぜひご覧ください。
また、当金庫ＳＮＳにて情報発信をご希望の方
は、お近くの当金庫本支店窓口または課題解
決推進部へご相談ください。
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店舗のあり方再考によるお客さまと
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に取り組んでいます。2022年9月末までの求職紹介者数
累計167名、職場体験受入数累計113名、就職者数累計
50名となりました。

有料職業紹介事業「トライアルワークセンター」

駅マルシェ、３年ぶりに開催！
　旭川市が開催する「食べマルシェ」と同時開催した「駅マルシェ」は、ＪＲ旭川駅に全部で71店のご出店をいただき、2022年９月
17日から19日までの３日間、大勢のご来場のみなさまで賑わいました。道北地域における当金庫を含む７信用金庫・ＪＲ北海道
旭川支社と自治体の広域的な連携で、地域の魅力をアピールしました。

まちなか賑わいＳＴＲＥＥＴ
　地域の若者と企業等の協働による旭川市内中心部の賑わい
の創出を通して、若者の郷土愛の醸成、中心部での起業機会
の拡大や企業活動の促進を実現することを目的として、当金
庫も参加する「あさひかわ未来会議」が主催し、2019年から取
り組んでいます。本事業は高校生、大学生を中心に運営してお
り、今年度は６月２回、７月と８月に各１回、計４回の事業を実施
し、各回多くのご来場をいただきました。

税金相談は『日曜相談プラザ西』で
行っています。

相続税・贈与税に関する『日曜税金相談』を
毎月第１日曜日に予約制で行っています。
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半期開示

旭川信用金庫の現況
A S K  B A N K  R E P O R T

【2022年４月１日　2022年9月30日】

預金の状況 貸出金の状況

自己資本の状況 信用金庫法開示債権（リスク管理債権）および金融再生法開示債権の状況

損益の状況
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地域のみなさまからご支持いただき、個人預金、法人預金
が増加した結果、前年度末比98億円増加しました。

（注）譲渡性預金を含んでおります。　
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お客さまの事業内容を理解し、有効な解決策を検討しながら、
円滑な資金供給とその後のサポートに努めるために、伴走支
援型融資を推進しています。
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前年度末比で、自己資本比率は0.92ポイント低下しまし
たが、自己資本の額は13億円増加しました。
国内基準４％を上回り、健全な経営水準を維持しています。

不良債権比率

不良債権残高

お客さまへの経営改善支援等に積極的に取り組み、貸出資
産の健全化に努めております。
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2022年度 上半期の業績 令和5年10月 インボイス制度が始まります！

●インボイスを発行するためには、インボイス発行事業者の登録申請が必要です。登録は課税事業者が受
けることができます。
●免税事業者の方も、ご自身の事業実態に合わせて、インボイス発行事業者の登録を受けるかをご検討く
ださい。
●登録を受けるかどうかは事業者の方の任意です。登録にあたっては、取引先との調整やシステムの整備が
必要となることもあるため、お早目のご準備をおすすめします。
●登録を受けると「国税庁適格請求書発行事業者公表サイト」で登録番号や氏名又は名称等の情報が公表
されます。

e-Taxで登録申請手続を行っていただくと、書面で申請された場合に比べて早期に登録通知を受けることができます！

e-Taxで申請した場合、電子データで登録通知を受け取れます！電子データで受け取れば紛失のリスクがありません！

売手が買手に対して、正確な適用税率や消費税額等を伝えるものです。
具体的には、現行の「区分記載請求書」に「登録番号」、「適用税率」及び「税率ごとに区分した消費税額等」の記載が
追加されたものをいいます。

制度の概要の他に説明会の開催情報や申請手続などを掲載しております。
「国税庁適格請求書発行事業者公表サイト」へのリンクもご案内しております。

個人事業者の方はスマートフォンからでもe-Taxで申請できます。e-Taxのご利用には事前にマイナンバーカードの取得が必要です。

インボイス発行事業者となるためには、
原則、令和５年３月31日までに登録申請が必要です！

「インボイス」とは

インボイス制度特設サイト

チャットボットにご質問を入力いただくと、AIを活用して24時間自動でお答えします。
上記の「インボイス制度特設サイト」からも、ご利用いただけます。

軽減・インボイスコールセンターでは、一般的なご質問にお答えします

お近くのお取引のある当金庫本支店にお問い合わせください。

フリーダイヤル 0120 - 205 - 553 （無料） 9:00～17:00 (土日祝除く)
※ 個別相談は、所轄の税務署への事前予約をお願いします。

出展：国税庁ホームページ／インボイス制度の概要－制度の案内用リーフレット（令和４年８月）

制度についての一般的なご質問は

売手であるインボイス発行事業者は、買手である取引相手（課税事業者）から求められたときは、インボイスを交付
しなければなりません（また、交付したインボイスの写しを保存しておく必要があります）。
買手は仕入税額控除の適用を受けるために、原則として、取引相手（売手）であるインボイス発行事業者から交付
を受けたインボイスの保存等が必要となります。

「インボイス制度」とは

消費税 事業者の方へ

登録申請手続き、e-Taxをご利用ください！

免税事業者の方
向けのコンテンツ
も掲載中!

インボイス制度
特設サイト

チャットボット
はこちらから

インボイス制度の
疑問にお答えします！

インボイス制度の概要 令和５年10月１日～

売上税額
10,000円
（10％）

売手

買手の求めに応じインボイスを交付
※事前にインボイス発行事業者の登録手続が必要

インボイスを保存して
仕入税額控除を適用

仕入税額
10,000円
（10％）

インボイスにより、売手と買手の
税率と税額の認識を一致させる

買手

制度開始時に

インボイス
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