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調査要領

（１）調 査 地 域 室蘭市、登別市、白老町
（２）調 査 時 点 2026年6月

 2026年4月～6月の実績 および2026年7月～9月の見通し
（３）調 査 方 法 面談方式およびEメール・WEBアンケート方式
（４）分 析 方 法  ＤＩ(増加－減少のウエイト)
（５）調査対象企業 184社（うち有効回答106・回収率58％）

ＤＩの説明

景気の傾向(拡大・縮小)を総合的に示した指標です。「増加」の回答割合から「減少」の回
答割合を差し引いたものがＤＩ値であり、高いほど景気に勢いがあり、反対に低いほど景気
の停滞感が強いことになります。

（例）増加の回答が50％、不変の回答が30％、減少の回答が20％の場合、

　　　ＤＩ値は、50%(増加)－20%(減少)＝＋30となります。

減少（20％）不変（30％）増加（50％）
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大雨 雨 曇り うす曇り 薄日 晴 快晴

ＤＩ

天気図の見方

～△25 ～△10 ～△3 +3～ +10～ ＋25～

業界コメントの説明

調査担当職員がお客様からお聞きしましたコメントの一部を記載しております。
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第111回景気動向調査 概要1

1

室蘭市 登別市 白老町

製 造 業 37 20% 26 19 3 4

建 設 業 39 21% 23 16 6 1

卸 売 業 21 11% 10 5 4 1

小 売 業 34 18% 17 9 5 3

サ ー ビ ス 業 53 29% 30 20 8 2

合 計 184 100% 106 69 26 11

地区別有効回答

企業社数

構成比

（％）

調査対象

企業社数



全体概要

今回調査(2026年4月～6月期実績)では、全業種の

DI値が△24と横ばいであり、マイナス水準で推移と

なっております。

2026年7月～9月期の今後の予想においては、全業

種DI値は1ポイント上昇の△23となり、今回調査と

ほぼ同水準となる見通しです。

業種別においては、建設業と卸売業、サービス業

は今回と同水準での推移、製造業と小売業では若干

の良化を見込んでおります。

世界情勢の影響による物価上昇の見込みや人手不足

等の影響もあることから、引き続き厳しい水準での

推移が見込まれております。

○業種ごとの業況判断ＤＩの動き（過去の調査時の業況ＤＩとの比較）～御社の業況についてお聞きしました～

（ ）内は前回調査との比較
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前々回調査

2025年

10～12月期実績

前回調査

2026年

1～3月期実績

今後予想

2026年

7～9月期実績

+7 △ 24 △ 24 △ 23
(+8) (-31) (0) (+1)

+11 △ 30 △ 31 △ 27
(+23) (-41) (-1) (+4)

+8 △ 20 △ 9 △ 9
(+13) (-28) (+11) (0)

△ 7 △ 18 △ 20 △ 20
(+8) (-11) (-2) (0)

+10 △ 20 △ 31 △ 29
(+10) (-30) (-11) (+2)

+6 △ 23 △ 27 △ 27
(-7) (-29) (-4) (0)

小売業

サービス業

今回調査

2026年

4～6月期実績

全業種

製造業

建設業

卸売業



全 業 種

1.全 体 合 計

(1)前回調査との比較と次回調査予想 ～ 前回調査時( 2026年1月～3月 )と比べて改善しましたか？～

今回調査実績 ：売上ＤＩ、収益ＤＩ共に良化しましたが、マイナス水準での推移となっております。

今後の見通し ：売上ＤＩは悪化、収益ＤＩは良化見通しですが、マイナス水準での推移を見込んでおります。

(2)前年同時期との比較と、前々回調査・前回調査からの推移 ～ 前年の同時期と比べて改善しましたか？～

前年比較売上ＤＩ・収益ＤＩは共に悪化し、引き続きマイナス水準での推移となっております。

(2)その他のＤＩ状況

景気動向調査 全 業 種1

3

前回調査

(1～3月)

今後予想

(7～9月)

△ 29 △ 10 △ 13
(-45) (+19) (-3)

△ 33 △ 28 △ 25
(-39) (+5) (+3)

売上ＤＩ

収益ＤＩ

今回調査

(4～6月)

前々回調査

(10～12月)

前回調査

(1～3月)

△ 4 △ 20 △ 23
(+2) (-16) (-3)

△ 9 △ 25 △ 32
(+4) (-16) (-7)

今回調査

(4～6月)

前年比較

売上ＤＩ

前年比較

収益ＤＩ

10～12月期

実　績

1～3月期

実　績

4～6月期

実　績

7～9月期

予　想

 販売価格ＤＩ +33 +24 +39 △ 25

 仕入価格ＤＩ +55 +54 +78 +78

 在庫ＤＩ △ 1 △ 2 △ 5 △ 9

 資金繰りＤＩ △ 11 +2 △ 7 △ 10

 人手ＤＩ △ 50 △ 34 △ 36 △ 43

 設備ＤＩ △ 8 △ 8 △ 6 △ 7

 残業ＤＩ +12 △ 7 △ 5 +1



2.室蘭市・登別市・白老町の比較

(1)前回調査との比較と次回調査予想

業況Ｄ Ｉ ：今回調査では前回調査と比べて、室蘭市で悪化、登別市・白老町で良化しております。今後
の予想においては、室蘭市で悪化、登別市と白老町で良化する見込みです。

売上Ｄ Ｉ ：今回調査では前回調査と比べて、3地域すべてで良化しております。今後の予想においては、
室蘭市で悪化、登別市で横ばい、白老町で良化する見込みです

収益Ｄ Ｉ ：今回調査では前回調査と比べて、室蘭市で悪化、登別市・白老町で良化しております。今後
の予想においては、室蘭市で悪化、登別市と白老町で良化する見込みです。

(2)前年同時期との比較と、前々回調査・前回調査からの推移

前年比較売上ＤＩは、室蘭市で悪化、登別市と白老町で良化しております。
前年比較収益ＤＩは、室蘭市で悪化、登別市と白老町で良化しております。
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室蘭市
前々回調査

(10～12月)

前回調査

(1～3月)

+4 △ 10 △ 30
(+7) (-14) (-20)

△ 20 △ 24 △ 30
(-19) (-4) (-6)

登別市
前々回調査

(10～12月)

前回調査

(1～3月)

△ 17 △ 27 +4
(-2) (-10) (+31)

△ 37 △ 19 △ 15
(-37) (+18) (+4)

白老町
前々回調査

(10～12月)

前回調査

(1～3月)

△ 20 △ 58 △ 36
(-15) (-38) (+22)

△ 60 △ 33 △ 18
(-60) (+27) (+15)

今回調査

(4～6月)

前年比較

売上ＤＩ

前年比較

収益ＤＩ

今回調査

(4～6月)

今回調査

(4～6月)

前年比較

売上ＤＩ

前年比較

収益ＤＩ

前年比較

売上ＤＩ

前年比較

収益ＤＩ

前回調査

(1～3月)

今後予想

(7～9月)

前回調査

(1～3月)

今後予想

(7～9月)

前回調査

(1～3月)

今後予想

(7～9月)

△ 21 △ 31 △ 32 △ 27 △ 4 0 △ 33 △ 27 △ 18
(-22) (-10) (-1) (-40) (+23) (+4) (-53) (+6) (+9)

△ 19 △ 16 △ 25 △ 35 +8 +8 △ 75 △ 9 +9
(-34) (+3) (-9) (-55) (+43) (0) (-88) (+66) (+18)

△ 24 △ 28 △ 30 △ 46 △ 19 △ 15 △ 58 △ 55 △ 18
(-39) (-4) (-2) (-33) (+27) (+4) (-58) (+3) (+37)

収益DI

業況DI

今回調査

(4～6月)

今回調査

(4～6月)

今回調査

(4～6月)

売上DI

室蘭市 登別市 白老町



製 造 業

1.前回調査との比較と次回調査予想 ～ 前回調査時( 2026年1月～3月 )と比べて改善しましたか？～

今回調査実績

売上ＤＩ、収益ＤＩ共に良化するものの、マイナス
水準で推移しております。

今後の見通し

売上ＤＩは悪化、収益ＤＩは良化見通しですが、
マイナス水準での推移を見込んでおります。

2.前年同時期との比較と、前々回調査・前回調査からの推移 ～ 前年の同時期と比べて改善しましたか？～

前年比較売上ＤＩ、収益ＤＩは共に悪化し、マイナス水準で推移しております。

3.その他のＤＩ状況
業界コメント

・中東情勢のあおりで必要な油脂類が入ってこない。

（室蘭市）

・袋関係が不足してきている。商品に使用するフィル

ムの入荷に苦慮している。資材価格が高騰し販売価格

の引上げを検討しているが、あまり高くしすぎると購

買意欲の低下を招くため非常に難しい。（室蘭市）

・材料の値上げと不足（登別市）

・不漁が続き業況に影響が出ている。（白老町）

景気動向調査 製 造 業1
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前回調査

(1～3月)

今後予想

(7～9月)

△ 30 △ 4 △ 12
(-56) (+26) (-8)

△ 37 △ 35 △ 19
(-67) (+2) (+16)

売上ＤＩ

収益ＤＩ

今回調査

(4～6月)

前々回調査

(10～12月)

前回調査

(1～3月)

+4 △ 17 △ 19
(+19) (-21) (-2)

+8 △ 31 △ 38
(+25) (-39) (-7)

今回調査

(4～6月)

前年比較

売上ＤＩ

前年比較

収益ＤＩ

10～12月 1～3月 4～6月 7～9月

実　績 実　績 実　績 予　想

販売価格DI +37 +20 +42 △ 29

仕入価格DI +52 +50 +81 +85

在庫DI △ 12 △ 7 △ 8 △ 15

資金繰りDI △ 15 0 △ 12 △ 23

人手DI △ 48 △ 24 △ 42 △ 50

設備状況DI △ 22 △ 17 △ 19 △ 19

残業時間DI +7 0 △ 12 +4



製 造 業

1.前回調査との比較と次回調査予想 ～ 前回調査時( 2026年1月～3月 )と比べて改善しましたか？～

今回調査実績

売上ＤＩ、収益ＤＩ共に良化し、マイナス水準を脱
却しております。

今後の見通し

売上ＤＩは良化見通しでプラス水準での推移、収
益ＤＩは横ばいでの推移を見込んでおります。

2.前年同時期との比較と、前々回調査・前回調査からの推移 ～ 前年の同時期と比べて改善しましたか？～

前年比較売上ＤＩ、収益ＤＩ共に良化し、前年比較収益ＤＩはマイナス水準を脱却しております。

3.その他のＤＩ状況

業界コメント

・資材高騰、納期で苦慮している。（室蘭市）

・賃上げするものの、手取り感が比例しない。控除額

の比率に改めて驚く。（室蘭市）

・資材不足・資材高騰 ナフサ不足問題。（登別市）

・資材の爆発的な高騰。（白老町）

景気動向調査 建 設 業1
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前回調査

(1～3月)

今後予想

(7～9月)

△ 25 0 +4
(-42) (+25) (+4)

△ 30 0 0
(-30) (+30) (0)

売上ＤＩ

収益ＤＩ

今回調査

(4～6月)

前々回調査

(10～12月)

前回調査

(1～3月)

△ 4 △ 5 △ 4
(+23) (-1) (+1)

△ 13 △ 15 0
(+19) (-2) (+15)

今回調査

(4～6月)

前年比較

売上ＤＩ

前年比較

収益ＤＩ

10～12月 1～3月 4～6月 7～9月

実　績 実　績 実　績 予　想

販売価格DI +17 +21 +38 △ 19

仕入価格DI +58 +70 +82 +82

在庫DI 0 +5 △ 4 △ 9

資金繰りDI △ 13 +10 +13 +13

人手DI △ 50 △ 32 △ 39 △ 52

設備状況DI 0 0 0 0

残業時間DI +8 △ 5 +9 +13



製 造 業

1.前回調査との比較と次回調査予想 ～ 前回調査時( 2026年1月～3月 )と比べて改善しましたか？～

今回調査実績

売上ＤＩは良化、収益ＤＩは悪化し、マイナス水準
で推移しております。

今後の見通し

売上ＤＩは悪化、収益ＤＩは横ばいの見通しで、
マイナス水準での推移を見込んでおります。

2.前年同時期との比較と、前々回調査・前回調査からの推移 ～ 前年の同時期と比べて改善しましたか？～

前年比較売上ＤＩ、前年比較収益ＤＩは共に悪化し、マイナス水準で推移しております。

3.その他のＤＩ状況

業界コメント

・大型重機の燃料費の高騰、納期の遅れなど困惑して

いる。（室蘭市）

・ホルムズ海峡問題の影響を受けている。（白老町）

景気動向調査 卸 売 業1
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前回調査

(1～3月)

今後予想

(7～9月)

△ 36 △ 30 △ 60
(-43) (+6) (-30)

△ 27 △ 50 △ 50
(-20) (-23) (0)

今回調査

(4～6月)

売上ＤＩ

収益ＤＩ

前々回調査

(10～12月)

前回調査

(1～3月)

△ 21 △ 45 △ 50
(-44) (-24) (-5)

△ 33 △ 30 △ 60
(-8) (+3) (-30)

前年比較

売上ＤＩ

前年比較

収益ＤＩ

今回調査

(4～6月)

10～12月 1～3月 4～6月 7～9月

実　績 実　績 実　績 予　想

販売価格DI +57 +45 +50 △ 14

仕入価格DI +64 +60 +80 +80

在庫DI +7 0 0 0

資金繰りDI △ 7 △ 9 △ 10 △ 10

人手DI △ 29 △ 18 0 △ 10

設備状況DI 0 +9 0 0

残業時間DI +14 △ 9 △ 20 △ 10



製 造 業

1.前回調査との比較と次回調査予想 ～ 前回調査時( 2026年1月～3月 )と比べて改善しましたか？～

今回調査実績

売上ＤＩ、収益ＤＩ共に悪化し、マイナス水準で推
移しております。

今後の見通し

売上ＤＩ、収益ＤＩ共に良化見通しですが、マイ
ナス水準を見込んでおります。

2.前年同時期との比較と、前々回調査・前回調査からの推移 ～ 前年の同時期と比べて改善しましたか？～

前年比較売上ＤＩ、収益ＤＩ共に悪化し、マイナス水準で推移しております。

3.その他のＤＩ状況

業界コメント

・仕入れ価格が上がっており、販売価格も上げざるを

得ずお客様に対して心苦しい。（室蘭市）

・エンジンオイル・シンナー等の入荷規制が強すぎる。

（室蘭市）

・材料の値上がりが止まらない。値上げを実施してい

るが、客離れが怖い。（室蘭市）

・シンナー・ゴミ袋・ﾆﾄﾘﾙ手袋などの石油関連製品の

品薄。（白老町）

景気動向調査 小 売 業1
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前回調査

(1～3月)

今後予想

(7～9月)

△ 27 △ 29 △ 12
(-42) (-2) (+17)

△ 40 △ 53 △ 41
(-35) (-13) (+12)

売上ＤＩ

収益ＤＩ

今回調査

(4～6月)

前々回調査

(10～12月)

前回調査

(1～3月)

+5 △ 13 △ 35
(+5) (-18) (-22)

△ 11 △ 33 △ 44
(0) (-22) (-11)

前年比較

売上ＤＩ

前年比較

収益ＤＩ

今回調査

(4～6月)

10～12月 1～3月 4～6月 7～9月

実　績 実　績 実　績 予　想

販売価格DI △ 25 +27 +47 △ 17

仕入価格DI +43 +67 +76 +71

在庫DI 0 △ 7 △ 6 △ 12

資金繰りDI △ 7 △ 7 △ 29 △ 35

人手DI △ 14 △ 14 △ 18 △ 24

設備状況DI 0 0 △ 6 △ 6

残業時間DI △ 7 △ 7 △ 18 △ 12



製 造 業

1.前回調査との比較と次回調査予想 ～ 前回調査時( 2026年1月～3月 )と比べて改善しましたか？～

今回調査実績

売上ＤＩ、収益ＤＩは共に良化しましたが、マイナ
ス水準で推移しております。

今後の見通し

売上ＤＩ、収益ＤＩ共に悪化見通しで、マイナス
水準を見込んでおります。

2.前年同時期との比較と、前々回調査・前回調査からの推移 ～ 前年の同時期と比べて改善しましたか？～

前年比較売上ＤＩは良化、前年比較収益ＤＩは悪化し、マイナス水準で推移しております。

3.その他のＤＩ状況 業界コメント

・中東情勢の影響については業種柄『ごみ袋』の確保

が大変である。今は何とかかき集めているが、この状

況が続けば厳しくなる。（室蘭市）

・材料の高騰と部品供給が遅くなった。（室蘭市）

・欧米からのインバウンド客が好調。今後、中国人の

訪日は日中関係の状況が不透明であり解らない。（登

別市）

・売上は比較的安定しているが、燃料高止まりなど経

費負担が大きく収益は厳しさが増している。（白老

町）

景気動向調査 サ ー ビ ス 業1
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前回調査

(1～3月)

今後予想

(7～9月)

△ 30 △ 3 △ 14
(-41) (+27) (-11)

△ 30 △ 23 △ 33
(-33) (+7) (-10)

売上ＤＩ

収益ＤＩ

今回調査

(4～6月)

前々回調査

(10～12月)

前回調査

(1～3月)

△ 9 △ 28 △ 24
(-9) (-19) (+4)

△ 9 △ 19 △ 34
(-12) (-10) (-15)

前年比較

売上ＤＩ

前年比較

収益ＤＩ

今回調査

(4～6月)

10～12月 1～3月 4～6月 7～9月

実　績 実　績 実　績 予　想

販売価格DI +31 +20 +30 △ 33

仕入価格DI +57 +40 +73 +72

在庫DI +3 0 △ 3 △ 4

資金繰りDI +3 +7 △ 3 △ 3

人手DI △ 63 △ 60 △ 52 △ 52

設備状況DI △ 11 △ 17 0 △ 3

残業時間DI +14 △ 13 +3 0



■ 経営上の問題点

【 今 回 】 （ 複 数 回 答 ）

【 前 回 】 （ 複 数 回 答 ）

■ 当面の重点経営施策

【 今 回 】 （ 複 数 回 答 ）

【 前 回 】 （ 複 数 回 答 ）

2.経営上の問題点と当面の重点施策

経営上の問題点と当面の重点施策2
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1位 売上の停滞・減少 50% 1位 人手不足 57% 1位 利幅の縮小 50% 1位 売上の停滞・減少 41% 1位 材料価格の上昇 53%

2位 人手不足 31% 2位 材料価格の上昇 52% 1位 材料価格の上昇 50% 1位 材料価格の上昇 41% 2位 人手不足 50%

2位 利幅の縮小 31% 3位 利幅の縮小 30% 3位 売上の停滞・減少 40% 3位 商圏人口の減少 35% 3位 売上の停滞・減少 37%

サービス業小売業卸売業建設業製造業

1位 売上の停滞・減少 50% 1位 人手不足 55% 1位 売上の停滞・減少 45% 1位 売上の停滞・減少 40% 1位 人手不足 45%

2位 人手不足 40% 2位 売上の停滞・減少 50% 2位 利幅の縮小 36% 1位 商圏人口の減少 40% 2位 人件費の増加 42%

2位 材料価格の上昇 40% 2位 材料価格の上昇 50% 3位 材料価格の上昇 27% 3位 人件費以外の経費の増加 33% 3位 材料価格の上昇 39%

製造業 建設業 卸売業 小売業 サービス業

1位 経費を節減する 50% 1位 人材を確保する 65% 1位 経費を節減する 60% 1位 経費を節減する 59% 1位 人材を確保する 53%

2位 販路を広げる 46% 2位 技術力を強化する 39% 2位 販路を広げる 40% 2位 販路を広げる 53% 2位 経費を節減する 47%

3位 人材を確保する 35% 3位 販路を広げる 35% 3位 機械化を推進する 20% 3位 宣伝・広告を強化する 29% 3位 販路を広げる 37%

製造業 建設業 卸売業 小売業 サービス業

1位 経費を節減する 57% 1位 人材を確保する 60% 1位 人材を確保する 45% 1位 経費を節減する 60% 1位 経費を節減する 52%

2位 販路を広げる 40% 2位 経費を節減する 45% 2位 経費を節減する 36% 2位 販路を広げる 53% 1位 人材を確保する 52%

3位 技術力を強化する 33% 2位 技術力を強化する 45% 3位 労働条件を改善する 27% 3位 宣伝・広告を強化する 20% 3位 販路を広げる 32%

製造業 建設業 卸売業 小売業 サービス業



特別調査①

近年、取引条件の適正化を促進する政策的な動きが活発化しています。貴社では、ここ数年

（2020年ごろから）の原材料・仕入価格の上昇分を、どの程度販売価格に転嫁できていますか？

≪調査結果≫

原材料・仕入れ価格の上昇分について、転嫁できているが85％、転嫁できていないが15％の回答割合
であり、多くの企業で転嫁できているとの結果となっております。
転嫁できているの回答のうち、「50～80％程度転嫁できている」が33％で最も多く、次いで「80～
100％程度転嫁できている」が26％、「20～50％程度転嫁できている」が18％であり、20％以上は転嫁
できている企業が80％を超えております。
転嫁できていないとの回答では、「全く転嫁できていない」が62％と６割を超えております。

原材料・仕入れ価格の上昇分

外国人労働者の雇用

特別調査 ～中小企業における価格転嫁について～3

経営面への影響

今後の売上

（全業種） （業種別）
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転嫁できている

転嫁できていない 転嫁できている

転嫁できていない



3.特別調査 ～外国人・海外情勢と中小企業～

特別調査③

貴社が取引先（販売先）との円滑な価格交渉・価格転嫁を進めるために、重視している

取組みは何ですか？

≪調査結果≫

「値上げの事前説明・周知」が33％と最も多い回答となっており、取引先（販売先）に対して値上げ
となる旨を理解してもらうことを最も重視している企業が多い結果となっております。
次いで「取引先との価格協議」が13％、「価格設定ルールの見直し」が12％となっており、価格設定

について、外部と内部で対応を協議していくことを重視している企業が多くなっております。

重視している取り組み

2030年までに経営者変更を予定

特別調査②

貴社では、ここ数年（2020年ごろから）の労務費・人件費の上昇分を、どの程度販売価格に

転嫁できていますか。？

≪調査結果≫

労務費・人件費の上昇分について、転嫁できているが80％、転嫁できていないが20％の回答割合であ
り、多くの企業で転嫁できているとの結果となっております。
転嫁できているの回答のうち、「50～80％程度転嫁できている」が32％で最も多く、次いで「20～
50％程度転嫁できている」が28％、「80～100％程度転嫁できている」が20％であり、20％以上は転嫁
できている企業が80％を超えております。
転嫁できていないとの回答では、「全く転嫁できていない」が52％と半数以上を占めております。

転嫁できている

転嫁できていない

労務費・人件費の上昇分

転嫁できている労務費・人件費の上昇分

12

転嫁できていない

【その他】
最近、公正取引委員会下請法にて改善勧告あり是正されつつある。
(サービス業/室蘭市）



特別調査⑤

今後、貴社が円滑な価格交渉・価格転嫁を進める上で、行政に重視してほしいと感じる取組

みはありますか？

≪調査結果≫

「価格転嫁を促すガイドラインの強化・周知」の回答が23％と最も多く、価格転嫁について企業から
のみでなく、行政からもアナウンスを強めてほしいとの意見が多い結果となっております。
次いで、「価格転嫁の根拠となる物価指数の掲示」が15％、「業種ごとの標準的な価格転嫁ルールの

作成」が11％となっており、価格転嫁を検討する際の判断材料の提供を受けたいとの回答が続いており
ます。
「大企業への指導・監督の強化」10％と「不公正な取引の取締りの強化」が10％が次いで多くなって

おり、不公平な取引に対する監視体制の強化を挙げる企業もございました。
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行政に重視してほしい取り組み

（全業種） （業種別）

引上げる

引上げない

特別調査④

貴社が価格転嫁を進めるうえでの課題は何ですか。以下の１～０の中から当てはまるものに

ついて３つ以内で選んでお答えください？

≪調査結果≫

「値上げによる顧客離れや取引停止が心配」が最も多く28％となっており、値上げによる売上低下を
懸念している企業が多い結果となっております。
次いで、「価格変更のタイミングが難しい」20％、「従来からの価格が固定化している」15％、「競

合他社が値上げしていない」が14％と続いており、自社だけの課題ではなく業界としての課題もあるこ
とがうかがえます。

価格転嫁を進めるうえでの課題

【その他】
元請けの受注金額に左右される。(建設業/室蘭市）
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4.地域内企業のご紹介

地域内企業のご紹介4

当社は、室蘭市御前水町に店舗を構えて、手作り菓子を提供しております。

1番人気の「げんこつパイ」は、室蘭を代表する銘菓として広く好まれ、お土産と

しても人気の商品です。また、室蘭の地名にちなんだ「地球岬パイまんじゅう」や、

爽やかな酸味と程い甘さが絶妙な煮リンゴがぎっちりと詰まった「アップルパイ」、

地元の農家さんが心を込めて作った苺を贅沢に使った「苺のタルト」等、種類豊富

に取り揃えております。

北海道のカラマツ材をふんだんに使った温もりあふれる店内では、カフェスペー

スも16席ございますので、是非お立ち寄り下さい。

代表者  須藤 知重子

所在地  室蘭市御前水町1丁目13-22

連絡先  TEL： 0143-23-7765 

HP   https://kashikoubou-monparis.com/

Instagram
https://www.instagram.com/kashikoubou.monpari1999/

Facebook   https://www.facebook.com/muroranmonpari

・げんこつパイ

・焼き菓子

・ケーキ

主要商品

Company introduction



室蘭信用金庫店舗一覧表

2026年度第1四半期（2026年4月～6月分）の景気動向調査におきまして、お忙しい中、ご協力いただきありが
とうございました。
今後もスワンレポートの改善を重ね、少しでも当レポートをお客様の日々の事業活動に活かしていただける

よう、努めて参ります。スワンレポートの作成につきましては今後とも引続き、皆様方のご協力をお願い申し
上げます。

編集後記

室蘭信用金庫 スワンレポート(№112)

－2026年7月発行－

発行 室蘭信用金庫 エリアサポート部

室蘭市東町2丁目24番13号

TEL (0143)44－3355

編集後記4

むろしん
WEBページ 〉

むろしん
Instagram 〉

■ 室 蘭 地 区 ■ 登 別 地 区

本 店 ℡　0143-22-1511 登 別 支 店 ℡　0143-83-3135
( 母 恋 支 店 ) ( 登 別 温 泉 支 店 )

( 小 橋 内 支 店 ) ( 虎 杖 浜 支 店 )

中 島 支 店 ℡　0143-44-3691 幌 別 支 店 ℡　0143-85-2211
( 本 輪 西 支 店 ) ( 富 士 町 支 店 )

( 東室 蘭駅 前支 店 ) 若 草 支 店 ℡　0143-86-3311
東 町 支 店 ℡　0143-44-4762 ( 鷲 別 支 店 )

( 輪 西 支 店 ) ｲ ｵ ﾝ 登 別 出 張 所 ℡　0143-87-2511
高 砂 支 店 ℡　0143-44-5228
( 工 大 前 支 店 ) ■ 白 老 地 区

白 鳥 台 支 店 ℡　0143-59-6881 白 老 支 店 ℡　0144-82-2424
( 萩 野 支 店 )

■ 札 幌 地 区

札 幌 支 店 ℡　011-261-6441 ■ 苫 小 牧 地 区

札 幌 北 支 店 ℡　011-753-1131 苫 小 牧 中 央 支 店 ℡　0144-33-2411
( 錦 岡 支 店 )

■ 伊 達 地 区 ( 苫 小 牧 支 店 )

℡　0144-82-9201伊 達 支 店 ℡　0142-25-2500 ※（　　）内は上記店舗内に設置
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