


カリキュラム

1.　西武信用金庫ホームページより｢申込書｣をダウンロードする。　申込書はこちら
2.　｢申込書｣に下記①～⑥を記入する。
　　①お名前　②年代　③電話番号　④ご住所　⑤メールアドレス　⑥事業計画
3.　2の｢申込書｣を下記申込先に添付メールする。

申込方法・申込締切日

申込締切日 2022年１月20日(木）＊定員になり次第受付を終了させていただきます

お申込み・お問い合わせ先

西武信用金庫　業務企画部　担当：髙橋・小淵あて
03-6382-7712（受付：平日9：00～17：00）gyomukikaku＠seibushinkin.com

主催 共催 杉並区 中野区 杉並区・中野区認定特定創業支援等事業

メイン講師のご案内

事業計画①
・事業コンセプトを計画書に落とし込む！
事業計画ワーク
・事業計画書を作ってみる（１）

２ 5
(土)

･菅生將人氏講師

販路開拓
・最初の顧客を見つける営業・販路開拓のセオリー
・集客、増客を達成するHP・SNS・ブログ活用術

事業計画②
・発表準備
事業計画発表
・発表　・講師からの講評

事業計画ワーク
・事業計画書を作ってみる（３）

宮野　公輔氏　中小企業診断士・MBA
大手小売グループにて18年の経験。
店舗経営・スーパーバイザー・企画戦略を経て、
人事部にて教育・採用・働き方改革の部門で
実績がある。
現在は、人事系コンサルタントとして独立し
「中小企業の人事部」、になることを信条に
活動している。

川口　悠氏　中小企業診断士
教育系出版社に約12年間勤務し、出版物の制作から販売・営業、
Webサイトの構築・運営など多岐にわたる業務に従事。
中小企業診断士に登録後は、実務で身につけた
スキルを活かし、Webサイトの構築からそれらを
活用した集客、お客さまとの関係性強化など、
スタートアップや小さな企業の売れる仕組みづくり
の支援を行っている。

菅生將人氏　中小企業診断士
大学卒業後、父が経営する魚介類卸売業の経営に携わる。
その後、食品メーカー、築地市場内荷受けを経て
経営コンサルタントとして独立。
2016年に㈱菅生食品代表取締役に、2018年に
㈱コンサラートアドバイザリーボードに就任した。
中小企業の従業員として、経営者としての経験を
活かし、事業者の立場に立った支援を得意とする。

田中宏樹氏　中小企業診断士
大手総合小売にて、店舗での販売を経験後、経理、広報、経営
企画など管理部門に10年以上在籍。その後、大手クレジットカード
会社に転職。経営企画において複数のプロジェクト
に携わるとともに業務プロセスの改善なども実施し、
経営の効率化に貢献。現在は独立し、持ち前の
フットワークを武器に、販路開拓・事業計画作成
支援を中心に活動している。

経営
・創業の心得10か条

財務・資金調達②
・創業時の融資制度　・金融機関の審査のポイント
・補助金制度の紹介

財務・資金調達①
・損益計画・資金計画の考え方
プレゼン
・短い時間で事業の魅力を最大限に伝えるプレゼン
　技術

２ 12
(土)

宮野公輔氏　･菅生將人氏講師

人材活用
・今いる人材で勝つための育成・活用術

２19
(土)

･田中宏樹氏　･川口悠氏講師

２26
(土)

･覚張和寿氏　･川口悠氏ほか講師

事業計画ワーク
・事業計画書を作ってみる（2）
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